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Einladung

Der Handelsverband Nordrhein-Westfalen — Westfalen-Miinsterland lddt in Kooperation mit dem
Handelsverband Nordrhein-Westfalen ein zum

7. NRW-Nahversorgungstag
am Dienstag den, 17. April 2018, in der Kamener Stadthalle.

Vom Riickblick bis zum Ausblick ist in diesem Jahr beim Thema Nahversorgung alles dabei: Welche
Erfahrungen gibt es mit den neuen landesplanerischen Steuerungsregeln? Wo gibt es noch Klarungsbe-
darf? Welche neuen Standards setzen die Nahversorgungsanbieter? Gibt es neue hilfreiche methodische
Steuerungshilfen? Wie sind demographische Entwicklungen zu berticksichtigen? Welche aktuelle Ent-
wicklung ldsst der Online-Handel erwarten? Was melden hier die laufenden Projekte?

Im Programm auf S. 2 finden Sie die Details!

(3) Zielgruppen der Veranstaltung:
Adressiert werden Stadtplaner, Architekten, Wirtschaftsforderer, Expansionsmanager und
andere Akteure in der Nahversorgung.

(§) Fortbildung fiir Architekten und Stadtplaner:
Die Architektenkammer NRW erkennt den 7. NRW-Nahversorgungstag mit 4 Stunden als
Fortbildungsveranstaltung in den Fachrichtungen Architektur, Innenarchitektur, Landschafts-
architektur und Stadtplanung an.

() Teilnahmegebiihr:
Die Teilnahme an der Veranstaltung ist dank der Unterstiitzung durch engagierte Sponsoren
auch in diesem Jahr wieder kostenfrei.

(D Veranstaltungsort:
Die Stadthalle, Rathausplatz 1 in 59174 Kamen, liegt wenige Gehminuten vom Bahnhof Kamen
entfernt. Zum Haus gehoren ca 150 kostenfreie Parkplatze.

(j) Anmeldung:
Bitte melden Sie sich an unter Angabe Ihrer Daten unter dem folgenden Link:
www.handelsverband-nrw.de/termine/nrw-nahversorgungstag/nrw-nahversorgungstag-2018

Flr Fragen stehen Thnen Markus Kaluza unter m.kaluza@hv-wm.de (0231/577950) und Rainer Gallus
unter gallus@hv-nrw.de (0211/4980624) zur Verfiigung.

Wir freuen uns auf grofies Interesse und Ihre Teilnahme am 7. NRW-Nahversorgungstag.

Michael Radau Dr. Peter Achten RA Thomas Schafer
Prasident Hauptgeschaftsfiihrer Hauptgeschaftsfiihrer
Handelsverband NRW Handelsverband NRW Handelsverband NRW
Vorsitzender Westfalen-Miinsterland
Handelsverband NRW
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Programm 7. NRW-Nahversorgungstag

9.00 Uhr: Begriifungskaffee, Akkreditierung

9.30 Uhr: Begriifung

Moderator Kay Bandermann, WDR

Thomas Schafer, Geschéftsfiihrer Handelsverband NRW Westfalen-Miinsterland
Hermann Hupe, Biirgermeister Kamen

9.45 Uhr: Teil 1

Nahversorgungsentwicklung am Standort Kamen
Hermann Hupe, Biirgermeister Kamen

Erfahrungen zu den neuen landesplanerischen Regelungen

...aus Perspektive der Regionalplanungsbehérde
Fabian Weifs, ORR, Bezirksregierung Diisseldorf

...aus Perspektive des Handels
Stephan Zwierzynski, Lidl

...im Austausch mit den Referenten (Podium und Plenum)

ProjektCheck — Die Ansiedlung von Lebensmittelmdrkten friihzeitig priifen.
Sascha Anders, Wissenschaftlicher Mitarbeiter, Hafencity-Universitdt Hamburg (HCU)

Demografische Aspekte der Handelsplanung: Die Generation 65+ unter der ,,Zielgruppen-Lupe“
Prof. Dr. Aygtin Tanju, Europdische Fachhochschule

12.15 Uhr: Mittagspause/Markt der Moglichkeiten

13.15 Uhr: Teil 2

Digitale Innovationen und riumliche Verainderungsprozesse in der Nahversorgung - Ergebnisse der BBSR-Studie ,,On-
line-Handel: Mogliche raiumliche Auswirkungen auf Innenstidte, Stadtteil- und Ortszentren“

Rainer Schmidt-Illguth, BBE Handelsberatung Koln

Alles online oder was? Status quo und Zukunft des Onlinehandels mit Lebensmitteln
Dr. Susanne Eichholz-Klein, Bereichsleiterin IFH Koln

14.30 Uhr: Kaffeepause
15 Uhr: Teil 3
Chancen der Digitalisierung nutzen - Kooperation von DORV und HIT in der Aachener Region

Heinz Frey, Geschdftsfiihrer DORV gGmbH

,Lokaler Handel oder e-Commerce? Beides!“
Sarah Giisken, M.Sc. (Institut fiir Unternehmenskybernetik e.V. - Projektleitung smart emma)

16.30 Uhr: Ende der Veranstaltung

Mit freundlicher Unterstiitzung von:

BBE

Marken-Discount

Handelsberatung

EDEKA




