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HWB 

Optimierte Print-Prospekte: Design, Struktur und Rabatte 

als Schlüssel 

Gedruckte Prospekte sind trotz fortschreitender Digitalisierung weiterhin ein 

fester Bestandteil im Kommunikationsmix vieler Händler – und auch bei 

Konsument:innen beliebt. Laut der ersten Untersuchungswelle des 

Prospektmonitors 2025 von IFH MEDIA ANALYTICS greifen 93 Prozent der 

Verbraucher:innen zumindest gelegentlich zu Print-Prospekten. Die aktuelle, 

zweite Studienwelle liefert nun vertiefte, datenbasierte Einblicke in deren 

Wahrnehmung und Bewertung aus Konsumentensicht. Dafür wurden im 

Rahmen einer Onlinebefragung von 1.000 Prospektleser:innen im Sommer 

Bewertungen zu gedruckten Prospekten von insgesamt 28 Händlern aus 

den fünf Branchen Lebensmitteleinzelhandel (LEH), Drogeriemärkte, 

Baumärkte, Elektrofachhändler und Möbelhäuser abgegeben. 

Die Ergebnisse zeigen ein insgesamt positives Bild: Besonders gut 

schneiden Prospekte aus dem Lebensmitteleinzelhandel mit durchschnittlich 

8,4 von 10 Punkten ab, dicht gefolgt von Drogeriemärkten mit 8,3 Punkten. 

Möbelhaus-Prospekte erreichen mit 7,8 Punkten die niedrigsten Werte. In 

der Top 10 der beliebtesten Prospekte dominieren ALDI und LIDL mit jeweils 

8,8 Punkten, gefolgt von Hornbach (8,6), Rossmann (8,5) und EDEKA (8,5). 
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Nicht alle Elemente eines Prospekts beeinflussen seine Gesamtbewertung 

gleichermaßen. Branchenübergreifend zahlt vor allem die optische 

Gestaltung auf gut bewertete Prospekte ein: Klare Strukturen, übersichtliche 

Layouts und eine ansprechende visuelle Aufbereitung sind entscheidend für 

die positive Wahrnehmung. Auch Rabatte und Produktauswahl haben eine 

relevante Bedeutung für die Bewertung von Prospekten. Je nach Branche 

sind die einzelnen Elemente leicht unterschiedlich gewichtet. So schätzen 

Leser:innen von LEH-Prospekten vor allem die Kombination aus attraktiver 

Gestaltung und der Präsentation thematisch gebündelter Produkte – 

sogenannte Themenwelten, die Inspiration bieten und den Einkauf 

erleichtern. Drogerieprospekte hingegen benötigen für eine positive 

Gesamtbewertung insbesondere eine klare, strukturierte Darstellung, welche 

die breite Produktvielfalt übersichtlich vermittelt. 

Trotz stabiler Performance der meisten bewerteten Prospekte offenbaren 

sich Verbesserungspotenziale. Besonders die kombinierte Darstellung von 

Produkten und die Präsentation von Produktneuheiten werden aktuell noch 

unterdurchschnittlich umgesetzt, obwohl sie eine hohe Relevanz für die 

Konsumentenwahrnehmung besitzen. Die konkreten Optimierungsansätze 

variieren, wie auch die Prospektbewertungen, je nach Branche. Ausführliche 

Produktinformationen sind ein Optimierungshebel für Elektroprospekte, da 

die Artikel oft komplex sind. Eine präzise Beschreibung unterstreicht zudem 

einen seriösen Markenauftritt und kann das Angebot auch von asiatischen 

Online-Plattformen abgrenzen. Möbelhändler wiederum haben vor allem bei 

der Verknüpfung mit digitalen Inhalten, etwa durch VR-Technologie, noch 

Luft nach oben. 

BVDM 

Dirk Tesch zum neuen Präsidenten des Handelsverband 

Möbel und Küchen gewählt 

Die Delegiertenversammlung des Handelsverband Wohnen und Büro e.V. 

(HWB) hat am 5. November 2025 Dirk Tesch zum neuen Präsidenten des 

Handelsverband Möbel und Küchen (BVDM) gewählt. Tesch übernimmt das 

Amt von seinem Vorgänger Markus Meyer. 
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Dirk Tesch ist Geschäftsführer der Möbelhof Adersheim GmbH Co. KG und 

bringt langjährige Erfahrung in der Möbelbranche mit. Als Präsident will er 

sich für die Interessen der Mitgliedsunternehmen einsetzen und den 

Verband in einer sich wandelnden Handelslandschaft strategisch 

weiterentwickeln. 

„Ich möchte mich ausdrücklich bei Markus Meyer für sein herausragendes 

Engagement und Einsatz für die Branche in den vergangenen Jahren 

bedanken“, sagt Dirk Tesch. „Unter seiner Führung hat sich der Verband in 

einer sich dynamisch verändernden Branche und Zeit hervorragend 

entwickelt und aufgestellt. Ich freue mich, auf dieser Basis weiterwirken zu 

können.“ 

„Die Weiterentwicklung der Möbelmessen wird ein zentraler Schwerpunkt 

meiner Arbeit sein“, erklärt Dirk Tesch zu seiner Wahl. „Messen sind nach 

wie vor wichtige Plattformen für unsere Branche, und wir müssen 

gemeinsam daran arbeiten, sie zukunftsfähig zu gestalten. Besonders die 

Fortentwicklung der idd cologne und der imm cologne werden mir dabei ein 

besonderes Anliegen sein.“ 

Neben Tesch gehören dem neu gewählten Präsidium weitere erfahrene 

Branchenvertreter an: Siegfried Brandl, Nina Stoll, Olaf Hoppelshäuser und 

Sebastian Spitzhüttl. Die konstituierende Sitzung des Präsidiums findet in 

Kürze statt, bei der die strategische Ausrichtung und die 

Themenschwerpunkte für die kommenden Jahre festgelegt werden. 

BVDM-Geschäftsführer Christian Haeser betont: „Wir danken Herrn Meyer 

ausdrücklich für die großartige Zusammenarbeit der letzten Jahre. Wir 

freuen uns auf die Zusammenarbeit mit Dirk Tesch und dem neuen 

Präsidium. Mit ihrem Erfahrungsschatz und ihrem Engagement wird der 

Verband gestärkt in die Zukunft gehen. 

HBS 

HBS-Tagung 2025 - Politik, Wirtschaft und die Zukunft der 

Branche im Fokus 

Der Handelsverband Büro und Schreibkultur e.V. (HBS) lädt am 18. 

November 2025 zur Jahrestagung in die Hessische Landesvertretung in 

Berlin ein. Von 10 bis 15 Uhr erwartet die Gäste ein hochkarätiges 
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Programm mit Impulsen und Diskussionen rund um aktuelle politische und 

wirtschaftliche Fragen sowie die Zukunft der Branche. 

Auf der Agenda stehen u.a.: 

• Politik & Wirtschaft – Analyse zur neuen Koalition 

• Branchen-Updates – aktuelle Entwicklungen und Trends 

• Podiumsdiskussion mit Vertreterinnen und Vertretern aus Handel, Industrie 

und Politik 

• Abschluss-Impuls: Die Zukunft der Messen 

Besonders stark besetzt ist die Podiumsrunde: Mit Martin Kaul 

(Wirtschaftsvereinigung Grüne), Bastian Pophal (MIT Deutschland) und Dr. 

Frank Wilhelmy (Wirtschaftsforum der SPD) bringt die Tagung geballte 

wirtschaftliche Kompetenz zusammen. Herr Michael Ruhnau, HBS-Präsident 

und HWB-Vorstandsvorsitzender, Herr Frank Indenkämpen, Geschäftsführer 

Novus Dahle GmbH sowie Herr Christian Langwald vom VDM werden an 

der Podiumsrunde teilnehmen. 

„Wir freuen uns, dass wir für unsere Tagung Stimmen aus Politik und 

Wirtschaft vereinen konnten, die alle einen unterschiedlichen Blick auf die 

aktuelle Lage haben. Das verspricht spannende Diskussionen und wertvolle 

Impulse für unsere Branche“, sagt Christian Haeser, Geschäftsführer des 

HBS. 

Haeser ergänzt: „Mit Thorsten Alsleben haben wir einen ausgewiesenen 

Kenner, der die Arbeit der neuen Koalition für uns einordnet – und mit 

Hendrik Hochheim jemanden, der uns praxisnah aufzeigt, wie sich die 

Zukunft der Messen entwickeln wird.“ Zudem betont er: „Gerade in Zeiten 

politischer Veränderungen brauchen wir eine enge Verzahnung von Handel, 

Industrie und Politik. Nur so können wir die Zukunftsthemen wie 

Nachhaltigkeit, Digitalisierung und die Rolle von Fachhandel und Messen 

erfolgreich gestalten.“ 

Im Anschluss an das Programm lädt der HBS die Teilnehmenden zu Kaffee, 

Kuchen und Networking ein. 

Anmeldung und weitere Informationen: 
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Frau Nora Rabah-Martelock 

nora.rabah-martelock@hwb.online 

Tel.: 0221 94083-50 

Nach erfolgreicher Anmeldung erhalten Sie die ausführliche Tagesordnung 

durch Frau Rabah-Martelock per E-Mail. 

Wir freuen uns auf Ihr Kommen und den Austausch mit Ihnen! 

GPK 

Starke Marken – starker Handel! 

Arbeitskreis „Zukunftsdialog“ ins Leben gerufen 

Der Handelsverband Koch- und Tischkultur verfolgt sein Ziel, den 

Austausch zwischen Handel und Lieferanten nachhaltig zu fördern, 

konsequent weiter. Mit dem „Branchendialog“ fand im Oktober 2024 ein 

Präsenz-Workshop in Frankfurt/Main statt, auf der Branchentagung in 

Mannheim im Juni dieses Jahres, bekam das „Miteinander“ der Branche 

die große Bühne.  

Als nächster Schritt wurde jetzt der „Arbeitskreis Zukunftsdialog“ ins Leben 

gerufen. Verbandsgeschäftsführer Christian Haeser freute sich, am 30. 

Oktober 2025 rund 20 Teilnehmer aus Handel, Industrie und 

Verbundgruppe in der Fachschule des Möbelhandels in Köln begrüßen zu 

können. Die Auftaktveranstaltung stand unter dem Motto „Starke Marken 

– starker Handel“.  

Vertrauen in Marken 

Mit einem Impulsvortrag stellte Jens Lönneker, Präsident G·E·M 

(Gesellschaft zur Erforschung des Markenwesens) und Geschäftsführer 

Rheingold Salon, die neueste Studie des Markenverbandes e.V. vor, die 

den Titel „Vertrauen in Marken“ trägt. „Marken vermitteln Zuversicht, denn 

sie stehen psychologisch für Utopien, die gelingen, weil sie alltagstauglich 

umgesetzt sind. Insofern sind Marken ein Role Model für 

Vertrauensaufbau,“ so Lönneker. 
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Im anschließenden Workshop beleuchteten die Teilnehmer des 

Arbeitskreises das Fokusthema „Marke“ aus allen Blickwinkeln. Gesucht 

waren Antworten auf Fragen wie: Welche Rolle spielen die (Hersteller)-

Marken im GPK Handel? Welche Bedeutung hat eine starke 

Händlermarke? Was schafft Vertrauen in Marken? Was schadet dem 

Markenimage? Welche Maßnahmen können die Kommunikation 

zwischen Handel und Industrie verbessern? 

Nach fünf Stunden intensivem Austausch waren die ersten gemeinsamen 

Aktivitäten initiiert und „To Dos“ formuliert. „Das Treffen in Köln war der 

Startschuss. Mit diesem Arbeitskreis wollen wir eine dauerhafte Plattform 

schaffen, in deren Rahmen die Zukunftsthemen der Branche in einer 

vertrauensvollen und offenen Atmosphäre diskutiert werden können“, 

erklärt Beate Schraml, Leiterin GPK im Handelsverband Wohnen und 

Büro. Der „Zukunftsdialog“ geht weiter!  

Weitere Informationen: Beate Schraml, beate.schraml@hwb.online oder 

Tel. 0221/94083-20. 

GPK/HBS 

Nordstil Forum liefert Wissen und Impulse 

Impulse, die den Handel praktisch weiterbringen, gibt es vom 10. bis 12. 

Januar auf der Nordstil in Hamburg. „Das Nordstil Forum greift die Themen 

auf, die Händler*innen aktuell bewegen – von effizienter 

Sortimentsgestaltung über das frühzeitige Erkennen von Trends bis hin zu 

digitalen Lösungen, die den Alltag erleichtern“, sagt Susanne Schlimgen, 

Leiterin Nordstil. 

An allen drei Tagen gibt es ab 11.30 Uhr im Herzen des Messegeländes in 

Halle B1.EG inspirierende Beiträge aus der Praxis: Zum Beispiel 

demonstriert Visual-Merchandising-Expertin Karin Wahl am Beispiel der 

Nordstil Trendinseln mit den Themen Sanfte Eleganz und Positive Vibes, wie 

wirkungsvolle Schaufenstergestaltung entsteht. Kommunikationsberater 

Henning Harfst führt vor, wie digitale Assistenten und KI-Vorlagen mit 

minimalem Aufwand zu mehr Struktur im Alltag führen. Trendforscher Daniel 

Schnödt beleuchtet, wie Storytelling, Erlebnisqualität und Community-

Building den stationären Handel neu beleben. Floristikmeisterin Victoria 

mailto:beate.schraml@hwb.online
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Salomon inspiriert mit floralen Gestaltungsideen, die saisonal, 

ressourcenschonend und verkaufsfördernd zugleich sind. 

In der Podiumsdiskussion „Lokal einkaufen“ diskutieren 

Branchenvertreter*innen, wie Kooperation, gemeinschaftliches Marketing 

und lokale Erlebnisse den stationären Handel stärken können. Zum 

Abschluss des Bühnenprogramms gibt Christoph Puff am Samstag und 

Sonntag Einblicke in die Welt inspirierender Spirituosen und Weine. Am 

Montag, 12. Januar, krönt die Verleihung der Delikatesse des Jahres und 

des Produkts des Jahres im Rahmen des GenussGipfels das Forum. 

Das gesamte Programm des Nordstil Forum in der Übersicht finden Sie auf 

der Nordstil Website. 

Tickets: Fachhändler können sich ihr kostenfreies Ticket für die Nordstil 

beim Handelsverband Wohnen und Büro sichern. Kontaktieren Sie hierzu 

gerne Kathrin Schnabel (0221/940 83-23; kathrin.schnabel@hwb.online). 
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