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Light + Building: Dynamisches Spektrum der Branche

Die Light + Building 2026 machte deutlich, mit welcher Dynamik sich Inno-
vationen in der Branche derzeit entwickeln. Vom 8. bis 13. Marz 2026 pra-
sentierten 1.927 Aussteller aus 49 Landern in Frankfurt am Main ein breites
Spektrum technologisch leistungsfahiger Losungen — von der Elektrifizie-
rung und Vernetzung von Gebauden und urbanen Raumen bis hin zu an-
spruchsvollen Licht- und Designkonzepten flr Architektur, Stadtebau und
Innenraume. In den sechs Tagen kamen insgesamt 144.767 Besucher aus
143 Landern nach Frankfurt am Main. ,Die Light + Building 2026 hat mal
wieder bewiesen, wie unglaublich innovationsstark und zukunftsorientiert
diese Branche ist, so Wolfgang Marzin, Vorsitzender der Geschéftsfiih-
rung der Messe Frankfurt. ,Gleichzeitig zeigt sich, wie wichtig die personli-
che Begegnung und der direkte Austausch sind — gerade auch in Zeiten
wie diesen. Die Light + Building wird ihrer Aufgabe gerecht: Sie bringt Men-
schen aus Industrie, Handwerk, Planung und Design zusammen und
schafft damit die Grundlage fur Dialog, Kooperation und neue Ideen. Dieser
Austausch starkt den Zusammenhalt der Branche und gibt wichtige Im-
pulse fur ihre weitere Entwicklung. Die Zukunft liegt in der Elektrifizierung.®

Wertgarantie: Optimismus und Augenmaf

https://light-
building.messefrankfurt.com

Das Geschaftsjahr 2025 stand fir Wertgarantie im Zeichen eines an-
spruchsvollen Marktumfelds, aber zugleich stabiler Partnerschaften sowie
der konsequenten Weiterentwicklung des Produktportfolios. ,2025 war kein
Jahr mit grof3en Impulsen aus dem Markt. Umso wichtiger war es, dass wir
aus eigener Kraft stabil geblieben sind und weiter wachsen konnten®, blickt
der Wertgarantie-Vorstandsvorsitzende Patrick Déring zurlick. ,Wir sind
mit Optimismus und Augenmalf in das Jahr 2026 gestartet. Wir rechnen in
diesem Jahr mit moderatem Wachstum, getragen von stabilen Partner-
schaften. Wir werden den Markt weiter mit Aktionen, Services und neuen
Ideen beleben — so wie man uns kennt.“ Trotz der herausfordernden Rah-

https://lwww.wertgarantie.de
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menbedingungen konnte das Geschaftsjahr im CE-Bereich landerlibergrei-
fend erfolgreich abgeschlossen werden: Uber 1,6 Millionen Neuvertrage
wurden erzielt. Der Bestand konnte ausgebaut werden und liegt bei insge-
samt 7,8 Millionen Kunden. Beispielhaft hat sich erneut die Warengruppe
~Weille Ware” als starkstes Segment bei Wertgarantie behauptet. ,Einer-
seits basiert dies auf unseren Trainings fur Techniker, Werkstattteams und
Kundendienste. Andererseits profitieren wir erheblich von unseren engen
Kooperationen mit BSH, Miele und Liebherr®, erklart Patrick Doring. Zudem
habe sich das Festhalten an der Gebrauchtgerate-Strategie ausgezahilt.

Ceconomy: Rijnders wird neuer CEO

Der Vorstand der Ceconomy AG und damit die Fuhrung von
MediaMarktSaturn werden neu aufgestellt. Nachdem CEO Kai-Ulrich
Deissner den Aufsichtsrat darlber informiert hatte, dass er das Unterneh-
men aus personlichen Griinden verlassen méchte, ibernimmt Remko
Rijnders, derzeit CFO, mit Wirkung zum 1. Juli 2026 die Nachfolge als Vor-
standsvorsitzender. Uber die Nachfolge von Remko Rijnders als CFO will
der Aufsichtsrat zeitnah entscheiden. Rijnders ist seit 17 Jahren fur
MediaMarktSaturn in verschiedenen Managementrollen tatig und seit Mai
2025 CFO der Gruppe. Zuvor war er als Chief Operating Officer (COQ) der
MediaMarktSaturn Retail Group tatig und leitete das operative Geschéft in
den BeNeLuxLandern sowie in Spanien, Polen und der Turkei. Gleichzeitig
hat der Aufsichtsrat beschlossen, den Vorstand um einen Chief Customer
Officer zu erweitern; dieses Amt wird Jan Niclas Brandt, der derzeit die
Landesgesellschaften in Osterreich und der Schweiz fiihrt, zum 1. April
2026 Ubernehmen. Brandt fiihrt seit 1. April 2024 als Chief Executive
Officer die beiden Landergesellschaften. Zuvor war er als Chief
Commercial Officer bei MediaMarkt Osterreich und als VP Corporate Stra-
tegy bei der MediaMarktSaturn Retail Group tatig.

Ringfoto: Roadshow an vier Standorten

https://www.ceconomy-mms.com

Vom 17. bis zum 20. Marz 2026 geht die Ringfoto gemeinsam mit zahlrei-
chen Industriepartnern wieder auf Tour durch Deutschland und startet die
diesjahrige Roadshow in Hannover. Die jahrliche Roadshow bietet Foto-
fachhandlern, Gesellschaftern und Industriepartnern eine zentrale Platt-
form fur Austausch, Information und Inspiration. An den vier Standorten
Hannover, Neuss, Sinsheim und Firth prasentiert die Verbundgruppe ge-
meinsam mit ihren Partnern aktuelle Produkte, Markttrends und strategi-
sche Entwicklungen fur den Fotofachhandel. Thilo Roéhrig, Managing
Director Ringfoto: ,Die Roadshow ist fir uns jedes Jahr ein wichtiger Start-
punkt in die neue Saison. Gerade in Zeiten des digitalen Wandels ist es
entscheidend, den Fotofachhandel mit innovativen Konzepten, modernen
Plattformlésungen und starken Marken zu unterstitzen. Mit unserem alfo.-

https://ringfoto.de




Seite 3 BVT Chef-Info 12 | 2026 m

Okosystem schaffen wir neue Méglichkeiten fiir Handler, um sowohl online
als auch stationar erfolgreich zu sein.” Die Ausstellung 6ffnet jeweils von
13 bis 18 Uhr und bietet die Méglichkeit, sich umfassend lber Neuheiten
aus den Bereichen Kameras, Objektive, Video, Zubehdér, Drohnen sowie
Fotoprodukte und Services zu informieren. Termine und Orte der Road-
show finden Sie im hitec BRANCHENKALENDER.

expert: Schulungsoffensive fir TK und PC

Mit der Schulungsoffensive fir die Vertriebsbereiche Telekommunikation
und PC setzt expert vom 9. bis 13. Marz 2026 in Kassel seine erfolgreiche
Weiterbildungsreihe fort. Rund 230 Gesellschafter, Marktleiter und Fach-
berater aus ganz Deutschland nehmen an der Schulungsoffensive teil, um
ihr Fachwissen zu vertiefen, aktuelle Markt- und Technologietrends ken-
nenzulernen und ihre Beratungskompetenz praxisnah weiterzuentwickeln.
,Unsere Starke liegt in der qualifizierten Fachberatung. Mit der Schulungs-
offensive investieren wir gezielt in Kompetenz und Aktualitat, betont Ver-
triebsvorstand der expert, Holger Pdppe. Entscheidend sei es, technologi-
sches Wissen mit praktischer Anwendung zu verbinden und damit echten
Mehrwert fur die Kunden zu schaffen. Zugleich unterstreicht er die Bedeu-
tung der engen Zusammenarbeit mit den Industrie- und Dienstleistungs-
partnern: ,Auch fur die Schulungsgeber bietet das Format eine wichtige
Plattform. Neben der Vorstellung neuer Technologien profitieren sie insbe-
sondere vom direkten Austausch mit den Fachberatern und vom unmittel-
baren Feedback aus der Praxis.” Diese enge Verzahnung starke die lang-
fristige Zusammenarbeit und unterstitze eine nachhaltige Marktpositionie-
rung im Fachhandel.

GFU: Stabilisierung auf Vorjahresniveau

https://www.expert.de

Der Markt fir Consumer Electronics-Produkte und Elektrohausgerate ent-
wickelte sich im Jahr 2025 insgesamt stabil. Nach einem rucklaufigen Vor-
jahr erreicht der Home Electronics Markt mit einem Gesamtumsatz von
46,9 Milliarden Euro das Niveau des Vorjahres (£0,0 Prozent). Damit zeigt
sich insgesamt eine Marktberuhigung. Wahrend einzelne Segmente wei-
terhin rucklaufig waren — insbesondere klassische Unterhaltungselektronik
und ElektrogroRgerate — sorgten Wachstumsimpulse in den Bereichen In-
formationstechnologie, Videogames sowie Elektrokleingerate fir Aus-
gleich. Carine Chardon, Geschéftsfluhrerin der GFU Consumer & Home
Electronics, zur Marktentwicklung: ,Nach den deutlichen Korrekturjahren,
die auf das Pandemie-bedingte Nachfragehoch in 2020 und 2021 einge-
setzt hatten, sahen wir 2025 eine klare Stabilisierung des Marktes. Investi-
tionen in neue Technologien — etwa im Bereich Gaming oder bei leistungs-
starken IT-Produkten — sowie ein insgesamt wieder etwas robusteres Kon-
sumklima haben zu dieser Entwicklung beigetragen. Gleichzeitig zeigt sich,

https://gfu.de
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dass sich Austauschzyklen in einigen Segmenten verlangern — auch dank
langlebiger Produkte.*

ZVEI: Hausgerate-Markt 2025 rucklaufig

Der Markt fur Elektro Haushaltgerate war laut dem ZVEI Zahlenspiegel in
2025 sowohl im In- als auch im Ausland ricklaufig. Die Hersteller erzielten
einen Inlandsumsatz von 9,71 Milliarden Euro — ein Minus von 4 Prozent
gegenluber dem Vorjahr. Die Grolgerate verzeichneten mit 5,7 Milliarden
Euro Umsatz einen deutlichen Ruckgang, der sich auch im Absatz wider-
spiegelte. Wahrend viele Produktsegmente schwachelten, zeigten Einbau-
gerate einen leichten Absatzanstieg, angefiihrt von besonders starken Zu-
wachsen bei Elektroherden und Kochfeldern. Kleingerate erreichten trotz
gedampfter Dynamik einen Umsatz von 3,9 Milliarden Euro. Besonders ge-
fragt waren HeiBluftfritteusen, Kaffeezubereitung, Bodenpflegegerate und
Personal-Care-Produkte. Die Branche blickt laut ZVEI unter schwierigen
Rahmenbedingungen vorsichtig auf 2026. Das Konsumklima stabilisierte
sich zwar leicht, die Anschaffungsbereitschaft flr gréf3ere Haushaltsgerate
blieb jedoch niedrig. Wahrend die Exporte von GroRRgeraten leicht zulegten,
brachen die Ausfuhren von Kleingeraten ein. Fur eine nachhaltige Erholung
fordert die Industrie regulatorische Entlastungen, verlassliche aul3enwirt-
schaftliche Bedingungen sowie MalRnahmen zur Starkung der Inlands-
nachfrage.

expert: Erfolgreiche Gewinnspielaktion mit hoogo

https://www.zvei.org

Im Rahmen des expert Weihnachtsflyers im Dezember 2025 haben expert
und hoogo eine Traumreise zu den Nordlichtern nach Norwegen verlost.
Heute erfolgt die offizielle Ubergabe des Reisegutscheins an die gliickliche
Gewinnerin Bernadette Woéstmann im expert-Fachmarkt Media Park
Steinfurt. Das Gewinnspiel war Bestandteil des achtseitigen expert Gut-
scheinhefts, das Kunden exklusive Vorteile aus samtlichen Warenberei-
chen bot. Auf der Rickseite wartete ein besonderes Highlight: Zum flnf-
jahrigen Jubildum wurde unter den ersten 555 Bon-Einsendungen nach
dem Kauf eines hoogo S4 eine sechstagige Norwegen-Reise im Gesamt-
wert von rund 5.000 Euro fiir zwei Personen verlost. ,Gemeinsame Kam-
pagnen wie diese zeigen, wie wirkungsvoll die Zusammenarbeit zwischen
Handel und Industriepartnern sein kann“, betont Marcus Willbold, Ge-
schéaftsbereichsleiter Marketing & E-Commerce in der expert Zentrale in
Langenhagen. Ziel sei es, innovative Produkte mit emotionalen Erlebnis-
sen zu verbinden und so zusatzliche Kaufanreize zu schaffen. Die erneute
Resonanz bestatige, dass diese Mechanik bei den Kunden sehr gut an-
komme. Ralf Wietek, geschaftsfliihrender Gesellschafter hoogo betont:
,Bereits im vergangenen Jahr hatten wir bei einem gemeinsamen Gewinn-

https://www.expert.de




spiel mit expert fur viel Freude gesorgt, als wir einen Volkswagen ID.3 ver-
lost haben. Mit der aktuellen Aktion knlpfen wir an diesen Erfolg an und
setzen unsere Zusammenarbeit konsequent fort.“

Weitere Fachinformationen im Abonnement:
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