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Fachinformationen im Auftrag Ihres Einzelhandelsverbandes 

BVT: Kontinuität in der Führung 

Frank Schipper bleibt Vorstandsvorsitzender des Handelsverband Technik 

(BVT). Die Delegierten wählten Schipper im Rahmen der turnusmäßigen 

Wahl am 16. April 2026 in Berlin einstimmig erneut in das Ehrenamt. Der 

Unternehmer aus Lüdinghausen steht damit für eine weitere Amtszeit an 

der Spitze der Branchenorganisation, die die Interessen des Handels mit 

technischen Gebrauchsgütern in Deutschland vertritt. Ebenfalls einstimmig 

wurden die Vorstandsmitglieder Jennifer Bianco (München), Horst-Werner 

Dick (Bad Kreuznach), Walter Kolbeck (Pfaffenhofen), Kristof Loll (Kiel) 

und Rainer Th. Schorcht (Gütersloh) wiedergewählt. Neu in das Führungs-

gremium gewählt wurde Eleftheria Papadopoulou (Hagen). Jens Schlupp 

kandidierte nicht erneut und schied aus dem Vorstand aus. Frank Schipper: 

„Wir danken Jens Schlupp für seinen unermüdlichen Einsatz im Interesse 

seiner Kollegen und der Branche. Ohne das ehrenamtliche Engagement 

von Unternehmern ist eine ergebnisorientierte Verbandsarbeit nicht mög-

lich.“ Schipper weiter: „In Zeiten von Kriegen und Krisen auf dieser Welt, 

Konsumflaute und Kostensteigerungen in Deutschland und der Überflu-

tung der EU mit niedrigpreisiger Ware aus Fernost braucht der Handel mit 

technischen Konsumgütern mehr denn je eine starke Lobby. Ich werde 

mich für die Interessen der Kollegen einsetzen und gemeinsam mit dem 

BVT-Vorstand dem Handel der Branche Gehör verschaffen.“ 

 

 

SharkNinja: Neuausrichtung im Vertrieb 

SharkNinja richtet seine Vertriebsstruktur in der DACH-Region strategisch 

neu aus. Unter der Leitung von Markus Becker, Vice President Sales 

DACH, setzt SharkNinja Deutschland ein selektives Vertriebsmodell um, 

das höchste Qualitätsstandards für Vertriebspartner und Verkaufserleb-

nisse erfüllen soll. „SharkNinja wächst in der DACH-Region mit beeindru-

ckender Dynamik. Dieses Wachstum verpflichtet uns, unsere Vertriebs-

struktur auf ein neues Qualitätsniveau zu heben. Unsere Fans und End-

kunden verdienen ein erstklassiges Einkaufserlebnis – egal ob sie unsere 

https://www.bvt-ev.de 

https://www.sharkninja.com 
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Produkte online oder im Ladengeschäft kaufen“, so Becker. Im Rahmen 

des neuen SharkNinja-Partnerprogramms dürfen ausschließlich autori-

sierte Handelspartner Produkte von SharkNinja vermarkten und verkaufen. 

Für die Aufnahme in das Partnernetzwerk müssen klar definierte Qualitäts-

kriterien erfüllt werden – sowohl für den stationären Handel als auch für 

den Online-Handel. Autorisierte Wiederverkäufer erhalten exklusiven Zu-

gang zu SharkNinja-Produkten, Markenmaterialien, Produktschulungen 

und zusätzlichen Partnervorteilen.  

 

 

Kärcher: "Erste Wahl" für Reinigung 

Eine im März 2025 durchgeführte internationale Marktforschung belegt laut 

Kärcher, dass die Marke in vier bedeutenden europäischen Märkten – 

Deutschland, Frankreich, Polen und Großbritannien – die erste Wahl der 

Verbraucher bei der Kaufentscheidung für Reinigungslösungen ist. Der 

Hersteller darf sich jetzt offiziell als „Europe’s 1st Choice“ bezeichnen. „Die 

Auszeichnung ist das Ergebnis der konsequenten Ausrichtung auf Anwen-

derbedürfnisse sowie technologische Exzellenz und zeigt, dass die Kom-

bination aus Qualität und einfacher Handhabung nachhaltig überzeugt.”, 

betont Steffen Baum, Geschäftsführer, Alfred Kärcher Vertriebs-GmbH. 

„Kärcher wird diesen Weg fortsetzen und durch kontinuierliche 

Weiterentwicklungen und einen umfassenden Service sicherstellen, auch 

in Zukunft die bevorzugte Anlaufstelle für Reinigungsherausforderungen 

jeder Art zu bleiben“, so Baum weiter. 

 

 

Wertgarantie: Arbeitszeit für den guten Zweck 

Die Wertgarantie Group will mit ihrem Corporate Volunteering Programm 

ein Zeichen für gesellschaftliches Engagement setzen. Dabei haben Mitar-

beitende die Möglichkeit, sich während der Arbeitszeit freiwillig für ausge-

wählte soziale und ökologische Projekte in und um Hannover einzusetzen. 

Nach dem erfolgreichen Start als Pilotprojekt im Jahr 2024 geht die Initia-

tive nun in die zweite Runde. Den Auftakt in diesem Jahr bildete ein Young 

Talents Spezial, vier weitere Einsätze sind geplant. Bis 2028 sollen insge-

samt 500 Arbeitsstunden für das Gemeinwohl „gespendet“ werden. Die Ini-

tiative ist ein zentraler Bestandteil der sozialen Nachhaltigkeitsstrategie der 

Wertgarantie Group. Ziel ist es, konkrete Unterstützung zu leisten, Vorur-

teile abzubauen, neue Perspektiven zu eröffnen und das Zusammengehö-

rigkeitsgefühl innerhalb der Belegschaft zu fördern.  

 

 

Anga Com: Musterhaus zu "Netzebene 4" 

Der Themenkreis gebäudeinterne Netze entwickelt sich immer mehr zur 

Schlüsselfrage für den Glasfaserausbau in Deutschland. Dass neue „Anga 

https://www.kaercher.com 

https://www.wertgarantie.de 

https://angacom.de 
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Com Musterhaus Netzebene 4“ soll Lösungen für Ein- und Mehrfamilien-

häuser präsentieren. Auf der neuen Sonderfläche im Foyer vor der Halle 8 

soll das Top-Thema Inhausvernetzung in kompakter Form anschaulich und 

anfassbar gemacht werden. Gemeinsam präsentiert der Veranstalter mit 

10 Partnern und Ausstellern integrierte Lösungen vom Hauskeller bis in die 

einzelnen Wohnungen. Mit dabei sind Belden, Connect Com, Corning Op-

tical Communications, gabo Systemtechnik, Hexatronic, Huawei, Netceed, 

Nokia, SES Germany und Teleste. Dr. Peter Charissé, Geschäftsführer der 

Anga Com: „Gerade für die über 20 Millionen Haushalte in Mehrfamilien-

häusern, die noch zur Erschließung anstehen, brauchen wir schnelle und 

effiziente Lösungen für den gebäudeinternen Glasfaserausbau. Das neue 

‚Musterhaus Netzebene 4‘ liefert hierfür die Blaupause. Es zeigt die neu-

esten Konzepte zum Anfassen und bietet zugleich auch einen Anlaufpunkt 

zum fachkundigen Austausch zwischen allen Beteiligten.“ Die Anga Com 

wird vom 19. bis 21. Mai 2026 in Köln stattfinden. 

 

 

Samsung: Nummer Eins im Gaming-Monitor-Segment  

Samsung hat bekannt gegeben, dass das Unternehmen seine Position als 

weltweit führende Marke für Gaming Monitore weiter behauptet. Bereits 

zum 7. Mal in Folge ist Samsung damit die Nummer 1. Laut aktuellen Zah-

len der International Data Corporation (IDC) erreichte Samsung einen Um-

satzanteil von 18,9 % am globalen Gaming Monitor Markt und unterstreicht 

damit seine führende Rolle im Segment leistungsstarker Gaming Displays. 

Auch im Bereich der OLED Gaming Monitore belegt der südkoreanische 

Hersteller erneut den Spitzenplatz: Mit einem Marktanteil von 26 % führt 

das Unternehmen dieses Segment bereits zum 3. Mal in Folge an.  

 

 

Weitere Fachinformationen im Abonnement: 
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