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Foto: Rolf Pangels, Stefan Genth, Antje Gerstein und Carsten Schneider im Austausch

HDE und BTE im Gesprach mit Bundesumweltminster Schneider

hier

Digitaler Produktpass fur Textilien: BTE ruft zur Teilnahme an JRC-
Umfrage zur Datenverfligbarkeit auf
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Die Studie kommt zu dem Ergebnis, dass der DPP kunftig zum zentralen Instrument fur digitale
Produktinformationen werden soll und die bestehende Textilkennzeichnung digital erganzt. Die
Hauptverantwortung fir die Bereitstellung und Pflege der Daten liegt bei Herstellern und
Importeuren. Gleichzeitig wird deutlich, dass viele relevante Informationen entlang globaler
Lieferketten entstehen und derzeit haufig noch nicht vollstandig verfugbar sind. Differenziert wird
zudem nach dem aktuellen Reifegrad der Daten. Wahrend Basisinformationen wie
Materialzusammensetzung und Produktidentifikation weitgehend vorhanden sind, bestehen
insbesondere bei Nachhaltigkeits- und Okodesign-Daten noch erhebliche Liicken. Die Studie spricht
sich daher fur einen schrittweisen Aufbau des DPP aus, der sich zunachst auf bereits verfigbare
Daten stitzt.

Auch beim Detailgrad verfolgt die Studie einen pragmatischen Ansatz. Empfohlen wird eine
Umsetzung vor allem auf Modell- bzw. teilweise auf Chargenebene. Eine verpflichtende Abbildung
auf Einzelproduktebene wirde den Aufwand und die Kosten deutlich erhéhen. Fir den Handel
ergeben sich daraus kinftig zusatzliche Prifpflichten sowie Anpassungen in IT-Systemen und
Prozessen. Gleichzeitig nimmt die Abhangigkeit von Herstellern und Lieferanten weiter zu, da ein
Grol¥teil der erforderlichen Daten in der vorgelagerten Wertschoépfung entsteht.

,Die JRC-Studie setzt wichtige Impulse fur den weiteren Gesetzgebungsprozess — etwa zum
Detailgrad des Produktpasses, der vor allem auf Modellebene liegen sollte. Gleichzeitig entstehen
fur den Modehandel neue Prufpflichten und zusatzliche Kosten, die unbedingt in einem vertretbaren
Rahmen bleiben missen”, so Marika Hanschke, BTE-Referentin fir EPR und Kreislaufwirtschaft.

Der BTE ruft im Zuge der Studie alle Handelsunternehmen auf, an der aktuellen Umfrage des JRC
zur Datenverfugbarkeit, zu bestehenden Datenlliicken und zu technischen Umsetzungsfragen
teilzunehmen. Aus Verbandssicht muss das Ziel sein, der EU praxisnahes Feedback seitens des
Handels bereitszustellen, damit die Interessen des Handels berlcksichtigt werden. Die
Rickmeldung ist bis zum 26. Juni hier moglich: EUSurvey - Survey.

Handelsverbande fordern von Koalition erneut genuine Entlastungen

Der Koalitionsausschuss Mitte Mai endete mit dem ernlichternden Ergebnis, dass die Koalition einen
LArbeitsprozess* fur Reformen vereinbart hat. Der HDE und auch der BTE fordern im Zuge dessen
konkrete wirtschaftspolitische Entlastungsentscheidungen statt weiterer Ankindigungen und
Prufauftrage. Die schwache Konsumstimmung zeige deutlich, dass Verbraucherinnen und
Verbraucher aktuell kaum finanziellen Spielraum besitzen. Gleichzeitig wird der Handel mit hohen
Abgaben und Burokratie Uberlastet.

Die Handelsverbande fordern daher eine spurbare steuerliche Entlastung der kleineren und mittleren
Einkommen, wie von der Bundesregierung zu Beginn ihrer Amtszeit versprochen. Ebenso notwendig
ist eine verbindliche Deckelung der Lohnnebenkosten. Die Sozialabgaben haben bereits ein
kritisches Niveau erreicht. Die Handelverbande und ihre Mitglieder erwarten von der Koalition
konkrete Strukturreformen und genuine Entlastungen.

~Apparel Sourcing Club Day” am 2. Juli in Frankfurt

Der BTE unterstitzt - zusammen mit den Industrieverbanden GermanFashion und Gesamtmasche
— den ,Apparel Sourcing Club Day*, der am 2. Juli 2026, von 9:00 bis 18:00 Uhr, im Steigenberger
Frankfurter Hof in Frankfurt/Main stattfindet. Zielgruppe sind — neben Modemarken — vor allem
Modehandelsunternehmen, die Eigenmarken anbieten oder deren Einfliihrung planen bzw. erwagen.

Die Teilnahme ist fir die Besucher kostenfrei. Beim Sourcing Day prasentieren sich rund 25
ausgewahlte und geprifte Hersteller aus Uber 10 europaischen und benachbarten Landern mit
Beispielen aus |hrem Portfolio. Zudem stehen zwei Experten von GermanFashion fur individuelle
Fragen zur Verfigung. Die personlichen Gesprachsslots mit Dr. David Biskup (Schadstoff-
management & Okologie) und Till Kramer (Zoll & AuRenwirtschaft) kdnnen vorab gebucht werden.

Der BTE empfiehlt Interessenten am ,Apparel Sourcing Club Day*“ eine frihzeitige Registrierung
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uber den Link oder direkt Uber E-Mail an info@sourcingclub.net. Nach erfolgreicher Anmeldung
erhalten die Besucher kurz vor der Veranstaltung Zugang zu exklusiven Services, wie die
Vereinbarung individueller Termine mit Produzenten und die Vorab-Einsicht in Unternehmens-
portfolios.

Unsere Angebote Aktuelles KI'im Handel Aus der Praxis Veranstaltungen Publikationen Uber uns

Erfahren Sie in unserem Kl-Readiness-Check, wie gut lhr
Handelsunternehmen im Bereich der Kiinstlichen
Intelligenz aufgestellt ist.

Sie sind bereits auf dem Weg, Kanstliche Intelligenz in Ihr mittelstandisches
Unternehmen zu integrieren oder haben es vor? Mit unserem Kl-Readiness-
Check konnen Sie prafen, wie fit Ihr Unternehmen in Bezug auf Kl bereits

aufgestellt ist und in welchen Bereichen noch Handlungsbedarfe bestehen.

Foto: Angebot fiir den Handel

Mittelstand-Digital Zentrum Handel: KI-Weiterbildungsmadglichkeiten

Das Mittelstand-Digital Zentrum Handel veréffentlicht neue Inhalte rund um das Thema Kl im
Mittelstand. Mit seinem Kl-Readiness-Check erhalten mittelstandische Handelsunternehmen die
Moglichkeit, ihre aktuelle Kl-Kompetenz zu bewerten sowie praxisnahes Wissen und neue
Kompetenzen im Umgang mit Kl aufzubauen. Ziel ist, einen Einblick in die eigene Ausgangslage
und bisherige KI-Nutzung der Handlerinnen und Handler zu gewinnen.

Uber die Grundlagenarbeit hinaus bietet das Mittelstand-Digital Zentrum Handel mit dem Train-the-
Trainer-Programm ein weiteres Format. Denn KI verandert so einige Ebenen, von
Kundenkommunikation und der Erstellung von Inhalten dber Sortimentsplanung und
Warenwirtschaft bis hin zum Marketing, Prognosen und teilweise auch dem stationdren
Handelsalltag. Die digitale, praxisnahe Schulungsreihe setzt dort an: Sie qualifiziert Einsteigerinnen
und Einsteiger sowie digitalaffine Multiplikatorinnen und Multiplikatoren aus dem Handel darin, Kl zu
verstehen, Chancen und Grenzen einzuordnen und das erworbene Wissen weiterzugeben.

TW-Testclub: wettermotivierte Kaufe fihren zu leichtem Umsatzplus

Der TW-Testclub zeigt in der 21. Woche 2026 eine insgesamt positive Umsatzentwicklung im
stationaren Modehandel und bestatigt die Beobachtung, dass steigende Temperaturen die
Nachfrage nach passender Bekleidung erhdhen. In der ersten echten Hitzewoche des Jahres
erzielten Handelsunternehmen mit konsumigem Sortiment ein Plus von 24 Prozent gegenliber dem
Vorjahr und trugen malgeblich zum positiven Gesamtergebnis bei. Insgesamt lag das
Umsatzwachstum bei 3 Prozent, was im Kontext einer positiven Vorjahresbasis von 8 Prozent
dennoch als solide Entwicklung gewertet werden kann.

Als zentrale Einflussfaktoren gelten das eingekehrte sommerliche Wetter sowie Pfingsten mit
verlangerten Wochenenden. Entsprechend meldeten 52 Prozent der Verkaufsstellen ein
Umsatzplus. Gleichzeitig zeigt sich eine differenzierte Entwicklung abhangig vom Standorttyp.
Wahrend Verkaufsflachen in 1a-Lagen moderat wuchsen, erzielten Standorte auf der Griinen Wiese
besonders hohe Zuwachse, wohingegen Shopping-Center Rickgange verzeichneten. Auch nach
Umsatzgrélie ergeben sich Differenzierungen, da vor allem gré3ere Anbieter mit mindestens 5 Mio.
Euro Jahresumsatz Uberdurchschnittlich profitieren konnten.
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