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Fachinformationen im Auftrag Ihres Einzelhandelsverbandes 

Bundesrat: Recht auf Reparatur passiert Bundesrat 

Das Gesetz zur Förderung der Reparatur von Waren hat am 10. Juli 2026 

den Bundesrat passiert. Das Gesetz setzt eine EU-Richtlinie um, mit dem 

Ziel, die Reparatur und Wiederverwendung von Waren zu fördern. Herstel-

ler bestimmter Waren müssen diese auf Verlangen des Käufers reparieren 

und über diese Möglichkeit informieren. Sie dürfen keine Technik ver-

bauen, durch die eine Reparatur erschwert oder verhindert wird. Lässt sich 

eine Ware nicht reparieren, obwohl das vernünftigerweise zu erwarten 

wäre, stellt auch das einen Sachmangel dar. Außerdem müssen sie Er-

satzteile und zur Reparatur geeignete Werkzeuge zu einem angemesse-

nen Preis anbieten, der nicht von der Reparatur abschreckt, damit der Ver-

braucher die Reparatur selbst in die Hand nehmen kann. Die neuen Regeln 

sollen Verbrauchern Anreize bieten, defekte Produkte reparieren zu las-

sen, anstatt sie wegzuwerfen. Entscheidet sich der Käufer gegenüber dem 

Hersteller für eine Reparatur statt eines Neugerätes, verlängert sich die 

bestehende Gewährleistungsfrist um ein weiteres Jahr. Darüber hinaus 

sollen Verbraucher für die Dauer der Reparatur ein Ersatzgerät erhalten 

können. Das Gesetz kann nun ausgefertigt und verkündet werden. Die Re-

geln zum Recht auf Reparatur treten am Tag nach der Verkündung in Kraft. 

 

 

Messe Frankfurt: Servais leitet Light + Building 

Zum 1. Juli 2026 übernimmt Marie Servais die Leitung der Light + Building, 

der internationalen Leitmesse für Licht und Gebäudetechnik. In ihrer neuen 

Funktion verantwortet sie die strategische Weiterentwicklung der Weltleit-

messe sowie des internationalen Markenportfolios. Als Projektleiterin bei 

der DLG Markets verantwortete Servais die Agritechnica, Weltleitmesse 

der Landtechnik, sowie internationale Veranstaltungsformate im Ausland. 

Zuletzt war die studierte Betriebswirtin Geschäftsführerin bei Seligenstadt 

Marketing & Tourismus sowie Wirtschaftsförderin der Stadt Seligenstadt. 

Marie Servais berichtet künftig an Johannes Möller, Bereichsleiter Building 

https://www.bundesrat.de 

https://light-

building.messefrankfurt.com 
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Technology Shows bei der Messe Frankfurt. Die nächste Light + Building 

findet vom 5. bis 10. März 2028 in Frankfurt am Main statt. 

 

 

expert: Vorstand präsentiert Jahresabschluss 

Im expert-Geschäftsjahr 2025/2026 (1. April 2025 bis 31. März 2026) er-

zielte die expert-Gruppe einen Innenumsatz zu Industrieabgabepreisen 

ohne Mehrwertsteuer in Höhe von 2,05 Milliarden Euro (minus 4,7 %). Die 

gesamtwirtschaftlichen Rahmenbedingungen blieben zwar durch die an-

haltende Konsumzurückhaltung sowie globale Konflikte herausfordernd, 

dennoch war das Geschäftsjahr vor allem ein Jahr der konsequenten Wei-

terentwicklung und Ausrichtung auf die Marktgegebenheiten. „Die aktuel-

len Marktbedingungen fordern uns in besonderem Maße. Gerade deshalb 

ist es wichtig, dass wir als Kooperation eng zusammenstehen und unsere 

Kräfte gezielt bündeln“, erklärt Dr. Stefan Müller, Vorstandsvorsitzender 

der expert SE. Unter dem Leitgedanken „expert – Die Kooperation für die 

Zukunft“ hat expert das Geschäftsjahr genutzt, um die Kooperation konse-

quent weiterzuentwickeln und wichtige Weichen für die Zukunft zu stellen. 

Die Gesamtbonusausschüttung fiel mit 215,9 Millionen Euro auf einem 

sehr hohen Niveau aus, diese Angabe entspricht 13,2 Prozent des jahres-

bonuspflichtigen Umsatzes. Zudem konnte die expert SE zum Bilanzstich-

tag 31.03.2026 erneut eine hohe Eigenkapitalquote ausweisen, die auf 

30,2 Prozent gestiegen ist.  

 

 

Ceconomy: Vertrauen als Wachstumstreiber 

Die Ceconomy AG unterstreicht den Erfolg ihrer Drei-Jahres-Strategie: Das 

Unternehmen wird seinen Gewinn von 240 Mio. Euro im Geschäftsjahr 

2022/23 auf 500 Mio. Euro im Geschäftsjahr 2025/26 verdoppeln. Nahezu 

alle Wachstumsfelder übertreffen ihr Ziel. Nun hebt die Muttergesellschaft 

von MediaMarktSaturn die Unternehmensausrichtung auf eine neue Stufe 

und schließt an den Erfolg der Experience-Electronics-Strategie an: Durch 

„Moments of Trust“ will das Unternehmen zur vertrauenswürdigsten Tech-

Plattform Europas werden. Vertrauen war schon immer fest in der DNA von 

MediaMarktSaturn verankert. Neu ist, dass es nun konsequent zum strate-

gischen Steuerungsprinzip und Wachstumstreiber des gesamten Ge-

schäftsmodells wird. Die Umsetzung der Strategie erfolgte entlang von 

Experience-Feldern. Das Unternehmen hat sich damit von einem klassi-

schen Einzelhändler zur Omnichannel-Service-Plattform gewandelt, die 

den Kunden konsequent ins Zentrum stellt und Services und Lösungen 

entlang des kompletten Produktzykluses anbietet . Remko, CEO von 

Ceconomy: „In Zukunft setzen wir noch stärker auf das Vertrauen unserer 

Kunden. In einer Welt, die immer komplexer und digitaler wird, sind wir die 

Antwort: echte Menschen, echte Beratung, echte Lösungen. Das alles ist 

https://www.expert.de 

https://www.ceconomy-mms.com 
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nur möglich mit unseren 50.000 Mitarbeitenden und ihrer Leidenschaft für 

Experience Electronics." 

 

 

ElectronicPartner: Robotik-Offensive in Deutschland 

Nach dem erfolgreichen Start in Österreich und der Schweiz im Frühjahr 

2026 baut ElectronicPartner seinen Einstieg in den Robotik-Markt nun mit 

der Erschließung des deutschen Marktes weiter aus. Durch die Kombina-

tion der IT-Expertise des eigenen Tochterunternehmen comTeam mit dem 

Know-how und Produktangebot von Terra Robotics eröffnet die 

ElectronicPartner Zentrale allen angeschlossenen Fachhändlern ein at-

traktives Zukunftsgeschäft und spricht potenzielle Mitgliedsbetriebe an. 

„Was vor einigen Monaten als Idee begann, entwickelt sich zu einer län-

derübergreifenden Robotik-Initiative innerhalb von ElectronicPartner. Ge-

meinsam haben wir in kurzer Zeit die Grundlage für ein flächendeckendes 

Vertriebs- und Servicenetzwerk geschaffen. Unser Ziel ist es, Robotik nicht 

nur verfügbar zu machen, sondern durch Beratung, Service, IT-Kompetenz 

und regionale Nähe dauerhaft erfolgreich im Markt zu etablieren“, sagt 

Matthias Assmann, Vorstand von ElectronicPartner, und ergänzt: „Auch 

unsere Landesgesellschaft in den Niederlanden steht bereits in den Start-

löchern und wird bald in das Thema Robotik einsteigen. Dann ist unsere 

gesamte Organisation an Bord.“ 

 

 

Amica International: Zeeh neuer Interimsgeschäftsführer 

Alexander Zeeh hat bei Amica International zum 1. Juli 2026 die Position 

des Interimsgeschäftsführung übernommen. Die Mandatierung erfolgt im 

Rahmen eines Interim-Management-Einsatzes über die Beratungsgesell-

schaft AZ Strategic Partners. Zeeh bringt langjährige Erfahrung aus der 

Haushaltsgeräte- und Küchenbranche mit: Stationen bei Bauknecht und 

Whirlpool, Verantwortung für das deutsche Haushaltsgeräte-Geschäft bei 

Samsung sowie die Geschäftsführung von Grohe Deutschland als 

Executive Vice President Central Europe. Zuletzt war er als Chief Sales 

Officer bei Schock tätig.  

 

 

Wertgarantie: Neuer Komplettschutz für Küchen 

Der Spezialversicherer Wertgarantie erweitert sein Portfolio und versichert 

jetzt auch komplette Küchen inklusive Holz und Elektrogeräte. Damit ver-

folgen die Hannoveraner ihre Mission „Reparieren statt Wegwerfen“ nun 

auch im Küchenbereich. Zielgruppe des neuen Komplettschutz für Küchen 

sind vor allem kleinere Küchenstudios und CE-Fachhändler mit Küchen-

ausstellungen. Neben dem Küchenmobiliar kann eine unbegrenzte Anzahl 

von Küchengeräten mitaufgenommen und vor Reparaturkosten geschützt 

https://www.electronicpartner.com 

https://amica-group.de 

https://www.wertgarantie.de 
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werden. Alle Geräte werden mit den vollen Leistungen des Komplettschutz 

Küchen abgesichert. Thilo Dröge, Geschäftsführer Vertrieb bei 

Wertgarantie, erläutert: „Mit unserem Komplettschutz für Küchen eröffnen 

sich für alle Elektrofachhändler mit Küchenkompetenz neue Möglichkeiten, 

um Margen zu generieren. Zudem heben sie sich von ihren Wettbewerbern 

ab und bieten ihren Kunden einen echten Mehrwert.“ Ausschlaggebend für 

die Prämienhöhe ist dabei der Gesamtpreis der Küche. Der Höchstwert ei-

ner zu versichernden Küche liegt bei 25.000 Euro. 

 

 

SharkNinja: Komsa und API strategische Partner 

SharkNinja Germany gibt seine künftigen Distributionspartner für Deutsch-

land bekannt: Komsa und API sollen das Wachstum des Unternehmens 

auf ein robustes, zukunftsfähiges Fundament stellen. Die zwei 

ausgewählten Distributoren sollen die flächendeckende Verfügbarkeit der 

SharkNinja-Produkte in allen relevanten Vertriebskanälen sichern und das 

bestmögliche Kundenerlebnis – vom Fachhandel über den Elektromarkt, 

den Lebensmittelhandel, Baumärkte bis hin zum Onlinekauf garantieren. 

Damit werde das gesamte Spektrum der Touchpoints abgedeckt, an denen 

Endkunden mit SharkNinja in Berührung kommen. 

 

 

 

Weitere Fachinformationen im Abonnement: 

 

 

 

   hitec news: Brancheninformationsdienst für  
   den Technikhandel 
   http://www.bvt-ev.de/Publikationen/index.php 
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