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Foto: jetzt Friihbucherrabatt nutzen und beim BTE-Kongress dabei sein

BTE-Kongress am 3. November: Profitabilitdt im Fokus, jetzt Frih-
bucherrabatt bis 31. August sichern

Im Mittelpunkt des 10. BTE-Kongresses stehen Malinahmen zur Frage, wie die mittelstandische
Fashion- und Schuhbranche ihre Profitabilitat erhéhen kann. Dabei werden u.a. folgende Inhalte
behandelt: Wie kann ich mein Unternehmen angesichts steigender Kosten, veranderter
Kundenbedirfnisse und anhaltender wirtschaftlicher Unsicherheiten zukunftsfahig aufstellen?
Welche Konzepte und ldeen funktionieren bereits in der Praxis? Und welche MaRnahmen und
digitale Instrumente helfen mir, jetzt und kinftig ausreichende Renditen zu erwirtschaften?

Der BTE-Kongress ,Fashion-Emotion 4.0: Zukunftsorientierte Erfolgskonzepte des
Modehandels — lokal und digital“ am 3. November 2026 im MediaPark Koln will dazu praktikable
Antworten liefern. Die Bandbreite der Vortrage und Talkrunden umfasst dabei das gesamte
unternehmerische Spektrum - von Standortverbesserungen Gber Mitarbeiter- und Marketingthemen
bis zu digitalen Innovationen und Fragen rund ums Sortiment sowie einer optimierten
Zusammenarbeit mit den Industriepartnern. Ziel ist es, den Teilnehmenden Impulse und Werkzeuge
zu vermitteln, die sich einfach in die eigene betriebliche Praxis integrieren lassen.

So stehen nach einer Keynote des BTE-KompetenzPartners hachmeister + partner eine Vielzahl
von Punkten auf der Agenda:
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e Hochkaratig besetzte Podiumsdiskussion tiber ,,mehr Profitabilitat im Multilabel-
Handel“ u.a. mit BTE-Geschaftsfiihrer Sonke Padberg, woraus sich fir den Handel
praxisnahe Handlungsempfehlungen ableiten lassen.

e So stellt sich das Modehaus Zinser fir die Zukunft auf: Talk mit Christian Klemp
(Modehaus Zinser, Tubingen)

e Vom Store zum Fashion Universe: Wie Engelhorn im Luxemburger GRIDX die
Zukunft des Retails neu definiert: Lisa Beck (atelier 522, Markdorf) und Peter Eberle
(Engelhorn, Luxemburg)

e Gegenwart und Zukunft des Modehandels in Innenstadten - Ergebnisse aktueller
Umfragen/Studien: Zwiegesprach zwischen Angelika Winkler (Handelsverband Hessen
und Bayern/Zukunftshandlerin Lohr/Main) und Rolf Pangels (BTE, Berlin)

e Menschen stehen im Mittelpunkt — wie Schwesterherzen Kundinnen und
Mitarbeiterinnen begeistert: Talk mit Gaby Flatinger (Schwesterherzen, Bretten)

e Talkrunde zu Chancen, mit nachhaltiger Mode die eigene Profitabilitat zu steigern.

Weitere Informationen und Anmeldung unter https://www.bte.de/bte-kongress-2026/. Auf der
Website zum BTE-Kongress stehen ebenfalls die ersten Referentenbilder bereit.
Teilnehmergebiihren bei Anmeldung bis 31. August: 299 Euro fur EHV- und EFG-Mitglieder; 399
Euro fur Teilnehmende aus Fashionhandel und -industrie; 699 Euro fur sonstige Teilnehmende
(jeweils zzgl. MwSt.).
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Foto: Einige unserer Speakerinnen und Speaker: Erste Reihe: Rolf Pangels (BTE, Berlin), Sénke Padberg (BTE, Berlin), Angelika Winkler
(Handelsverband Hessen und Bayern, Zukunftshandlerin, Lohr/Main). Zweite Reihe: Gaby Flatinger (Schwesterherzen, Bretten), Lisa
Beck (atelier 522, Markdorf), Peter Eberle (Engelhorn, Luxemburg) und Christian Klemp (Mode Zinser, Tiibingen)

BTE bringt Zukunftsgestalter zusammen: jetzt Teil des Innovations-
kreis ERFA BS2 werden

Gemeinsam mit Stefan Messler, BSTools, initiiert der BTE den neuen Innovationskreis ERFA BS
2 und schafft damit eine wichtige Plattform fur den praxisnahen Erfahrungsaustausch unter
engagierten Unternehmerinnen und Unternehmern des mittelstandischen Handels.

Ziel des Formats ist es, Entscheider und aktive Nachfolger aus der Textil-, Schuh- und
Sportbranche zusammenzubringen, die ihren Betrieb aktiv weiterentwickeln und die Zukunft des
Handels mitgestalten mochten. Das Konzept baut auf den Erfahrungen des seit mehr als 15 Jahren
erfolgreichen ,Innovationskreises BS“ (Mitglieder u.a. Pier14, Echter Mode, Maiworm) auf. Die grol3e
Nachfrage haben den Ausschlag fir die Grindung einer zweiten Gruppe gegeben:
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Worum geht es?

o Zielgruppe: Unternehmerinnen und Unternehmer und aktive Nachfolgerinnen und Nach-
folger mit Gestaltungswillen. Es geht um lhre Zukunft, nicht primar um die Nachfolgever-
waltung.

e Fokus: Operative Schlagkraft, KI-Einsatz, moderne KPIs und Prozessoptimierung.

e Format: Kleine Vertrauensrunde (12—-15 Unternehmen), praxisnahe Storechecks.

e Start: 28. - 30.9.2026 in Berlin in den Raumen des BTE

Jetzt Interesse bekunden: Das Format setzt auf einen vertrauensvollen Rahmen mit begrenzter
Teilnehmerzahl, nur noch vier freie Platze. Wer Interesse an dem intensiven Austausch mit viel
Gestaltungspotential besitzt, kann sich ab sofort unverbindlich bewerben:
https://start.bstools.de/#/module/17077052.

1;&&*

Foto: Jetzt anmelden und mehr (ber KI-gestlitztes Replenishment erfahren.

Kostenfreies BTE-Seminar zu KI-gestutztem Replenishment am 27.
August

Angesichts der nach wie vor zurlckhaltenden Kundennachfrage im Fashion- und Schuhhandel
sollten unnétige Leerverkaufe unbedingt vermieden werden. Gleichzeitig kann sich kein Handler
mehr zu hohe Warenbestande leisten, die am Saisonende womdoglich abgeschrieben oder teuer
eingelagert werden mussen. Hohe Kapitalbindung, steigende Kosten und eine immer groRere
Komplexitat im Warengeschéaft verlangen daher nach datenbasierten Entscheidungen.

Wie das in der Praxis mit Unterstitzung von KI gelingt, zeigt ein kostenfreies BTE-Webinar in
Zusammenarbeit mit dem BTE-KompetenzPartner hachmeister + partner am 27. August 2026 um
10:00 Uhr. Vorgestellt wird dann, wie das Mannheimer Mode- und Sporthaus Engelhorn mit Hilfe
des h+p-Tools ReSock-Optimizer Stockouts reduziert, Bestande effizienter steuert und
Umsatzpotenziale besser ausschopft. Engelhorn setzt den ReStock-Optimizer bewusst und
erfolgreich ein, um sein Replenishment gezielt weiterzuentwickeln.

Im BTE-Webinar berichtet das Unternehmen aus erster Hand Uber die Einfihrung der Losung, die
Zusammenarbeit mit hachmeister + partner und die Veranderungen in Prozessen und Organisation.
Folgende Fragen und Themen werden dabei behandelt:

e Welche Herausforderungen pragen heute ein erfolgreiches Merchandise Management und
welche Anforderungen muss eine Replenishment-Losung erfullen?
e Vorstellung des ReStock-Optimizers und seines Kl-basierten Ansatzes
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e Praxisbericht von Engelhorn: Erfahrungen, Erkenntnisse und erzielte Effekte
o Insights Uber den Projektablauf, Learnings und zuktinftige Entwicklungen

Wahrend des Webinars wird es die Gelegenheit geben, Fragen direkt an Engelhorn und hachmeister
+ partner zu richten.

Hinweis: Die Teilnahme zum BTE-Webinar ist kostenfrei und erfolgt digital. Interessierte kbnnen
sich direkt anmelden unter https.//www.hachmeister-partner.de/magazin/webinar-restock-optimizer-
mit-engelhorn.

HDE-Konsumbarometer im August: Verbraucherstimmung sinkt nach
Erholung wieder

Nachdem sich die Konsumstimmung in den vergangenen Wochen etwas erholt hatte, geht sie nun
wieder leicht nach unten, wie das aktuelle Konsumbarometer des HDE aufzeigt. Im Vergleich zum
Vormonat sinkt das HDE-Konsumbarometer leicht und verpasst der aufgekommenen Hoffnung der
vergangenen Wochen einen Dampfer.

Gegenuber dem Vorjahr ist die Stimmung stark eingetriibt. Der wieder an Intensitat zunehmende
Konflikt zwischen dem Iran und den USA wirkt sich negativ auf die gesamtwirtschaftliche
Entwicklung sowie die Verbraucher-stimmung aus. Beim Thema Konsum werden Verbraucherinnen
und Verbraucher vorsichtiger und mit Blick auf die kommenden Wochen wollen sie ihre
Sparanstrengungen erhoéhen. Allerdings wirkt sich die schlechte Verbraucherstimmung bisher nicht
auf die Einkommenserwartung aus. Zudem ist gemaf HDE eine sinkende Inflationsrate zu erwarten.

TW-Testclub: Handel zwischen heiBem Sommer und Herbstware

Der TW-Testclub berichtet, dass in der 31. Kalenderwoche die Umsatze im stationaren Modehandel durch-
schnittlich um 12 Prozent unter dem Vorjahresniveau lagen. Trotz des sommerlichen Wetters und Starts zum
Sommerschlussverkaufs blieb die Verkaufsstimmung verhalten. Grund dafir ist, dass sich Sommerware
bereits gut abverkauft und die Nachfrage nachgelassen hat. Gleichzeitig dampfte die Hitzewelle den Konsum.

Nach einem positiven Start in den Juli rutschte der stationare Modehandel sukzessive ins Minus und schloss
den Juli mit einem Umsatzriickgang von durchschnittlich 4 Prozent ab. Der Sommer forcierte zwar die
Nachfrage nach sofort tragbarer Sommerware, Handlerinnen und Handler verkauften jedoch insbesondere
reduzierte Ware, was die Durchschnittsbons belastete. Herbstmode hingegen fand trotz friher Lieferungen
nur geringfligig Anklang, weshalb einige Handlerinnen und Handler ihre Sortiments- und Lieferstrategien
angesichts zunehmend langer Sommer Gberdenken.
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